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หลกัสตูร การเจรจาตอ่รองและปิดการขายอยา่งมอือาชพี 
วนัที ่26 มนีาคม 2562 สขุมุวทิ  (BTS )

หลกัการและเหตผุล

            ในการทํางานยคุปัจจบุนัขององคก์ร สิง่ทีอ่งคก์รมกัใหค้วามสําคญัมากทีส่ดุคอื ขัน้ตอนของการเจรจาระหวา่งพนักงาน
ขายในองคก์รของตนเองกบัลกูคา้ เพราะขัน้ตอนนีเ้ป็นขัน้ตอนทีจ่ะบง่บอกไดถ้งึรายรับทีอ่งคก์รจะไดห้รอืสญูหาย พนักงานขาย
จะตอ้งเป็นผูท้ีป่ระสานผลประโยชนท์ัง้ 2 ฝ่ายอยา่งไรใหเ้กดิคําวา่ลงตวั เกดิการตดัสนิใจซือ้ หากจะกลา่ววา่พนักงานขายเกง่
ไมเ่กง่ตอ้งขึน้อยูก่บัขัน้ตอนเจรจากอ่นการปิดการขายนีก็้วา่ได ้จงึเป็นหนา้ทีข่องพนักงานทีจ่ะตอ้งใชเ้ทคนคิการเจรจาเพือ่โนม้
นา้วใจใหล้กูคา้ยอมจบการขาย โดยสามารถคงความมัน่คงของความสมัพันธเ์ป็นสิง่ทีม่คีวามสําคญัและมคีวามจําเป็นอยา่งมาก
ในการสรา้งสรรคธ์รุกจิใหเ้จรญิกา้วหนา้

           ดงันัน้หลกัสตูร การเจรจาตอ่รองและปิดการขายอยา่งเหนอืชัน้ จงึเปรยีบเสมอืนเข็มทศิทีช่ ีท้างออกซึง่จะทําให ้
พนักงานขายไดเ้รยีนรูท้ัง้เทคนคิและวธิใีนการเจรจาตอ่รองอยา่งเป็นระบบรวมถงึวธิกีารคดิบวก ซึง่ทําใหพ้นักงานคดิและ
ตระหนักถงึมมุมองในฐานะลกูคา้และมคีวามเขา้ใจถงึปัญหาทีล่กูคา้มคีวามกงัวล เพือ่ทีจ่ะแกไ้ขใหก้ารขายเกดิความเขา้ทีแ่ละ
ลงตวัตอบสนองความตอ้งการทัง้กระบวนการตลอดไป

 วตัถปุระสงค์

·   เพือ่เสรมิสรา้งทกัษะ และกลวธิใีนการเจรจาตอ่รอง 
·   เพือ่ใหผู้เ้ขา้อบรมเขา้ใจถงึหลกัจติวทิยาในการโนม้นาวจงูใจคน
·    เพือ่เสรมิสรา้งทกัษะในการพดูการสือ่สารเพือ่การโนม้นา้วและจงูใจคูเ่จรจา
·    เพือ่ใหผู้เ้ขา้อบรมสามารถประยกุต ์ความรู ้และทกัษะการเจรจาตอ่รองและทกัษะการโนม้นา้วจงูใจเพือ่การปฏบิตังิานได ้
อยา่งมปีระสทิธผิล

 หวัขอ้การอบรม เวลา 09:00-16:00 น.

·      การเจรจาตอ่รองและปิดการขายใหไ้ดย้อด
·      กฎการเจรจาตอ่รอง สําหรับนักขาย GEN Y
·      GEN Y อยา่งเรา เจรจาอยา่งไรใหไ้ดผ้ล
·      กลยทุธก์ารครองเกมเจรจา ดว้ยหลกั 3 ประการ
·      กลยทุธใ์นการเจรจาทีม่ปีระสทิธผิล
·      อปุสรรคทีค่รอบงําเมือ่ตอ้งเผชญิหนา้กบัคูเ่จรจา
·      กจิกรรม “อะไรคอืความแตกตา่งของมอือาชพีในการเจรจา”
·      เทคนคิสดุยอดการเจรจา
·      เคล็ดลบัการเจรจาใหช้นะแบบลา้นเปอรเ์ซน็ต์
·      เทคนคิเสนอขายใหไ้ดช้วัร์
·      เทคนคิปิดการขายประเภทตา่งๆสําหรับ GEN Y
·      เนรมติประตแูหง่การปิดการขาย
·      การปิดการขายดว้ยกระบวนการ
·      การปิดการขาย 7 เทคนคิ ปิดเพือ่ชยัชนะ
·      กําหนดประเภทลกูคา้เพือ่การปิดการขาย
·      วางกลยทุธร์ปูแบบทางการขาย
·      การใชป้ระโยคสรา้งความเชือ่มัน่ตอ่ลกูคา้
·      เทคนคิสดุทา้ยการสรา้งสิง่ทีจั่บตอ้งไดเ้พือ่ปิดการขายอยา่งสมบรูณ์
 วธิกีารฝึกอบรม : บรรยาย กรณีศกึษา บทบาทสมมต ิและการฝึกปฏบิตั ิ

วทิยากร อาจารยป์ระเสรฐิ สขุไพบลูยก์ลุ



อตัราคา่ลงทะเบยีน

หลกัสตูร การเจรจาตอ่รองและปิดการขายอยา่งมอือาชพี

ราคาปกติท่านละ 3,900 บาท + VAT 7% รวมเป็น 4,173บาท

สมคัรก่อนวนัท่ี  22 มีนาคม 2562   เหลือเพียง! ท่านละ 3,500 บาท (ไมร่วมภาษีมลูคา่เพ่ิม)

บริษทั เพอเฟกท ์เทรนน่ิง แอนด ์เซอรวิ์ส จาํกดั 

ท่ีอยู ่16/54 แขวงแสมดาํ เขตบางขุนเทียน  กรุงเทพฯ 10150 

Tel. 02-4646524  Mobile. 085-9386299  

เลขประจาํตวัผูเ้สียภาษี 0735553003036

  เช็คขีดคร่อมสัง่จา่ย บริษัท เพอเฟกท ์เทรนน่ิง แอนด ์เซอรว์ิส จาํกดั

  โอนเงินเขา้บญัชีออมทรพัย ์ธนาคารกสิกรไทย สาขา บางบอน เลขท่ีบญัชี 022-3-91431-4

•  ราคานีร้วม เอกสารการอบรม / อาหารวา่งและอาหารกลางวนัตลอดหลกัสตูร
•  เฉพาะนิติบคุคลสามารถหกัภาษี ณ ท่ีจ่าย 3% ได้
•  ใบเสร็จคา่ลงทะเบียน สามารถนําไปบนัทกึหกัคา่ใช้จ่ายทางบญัชีได้ 200 %

ลงทะเบียนเพ่ือเขา้รว่มสมัมนา
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การแจง้ยกเลิก : ผูส้มคัรสามารถท่ีจะยกเลิกการเขา้อบรมได ้ในกรณีท่ีท่านยกเลิกกอ่นวนังาน 10 วนั บริษัทฯ จะหกัค่าธุรการ รอ้ยละ 15 ของค่า

สมคัร และในกรณีท่ีท่านยกเลิกกอ่นวนังาน 7 วนั บริษัทฯ คืนเงินรอ้ยละ 50 ของค่าสมคัร นอกเหนือจากน้ีแลว้ บริษัทฯ จะไมคื่นเงินใดๆ ทั้งส้ิน 

การจองมีผลเมื่อชาํระเงินเรียบรอ้ยแลว้และแสดงใบ Pay-in เพื่อเป็นหลกัฐานในการสาํรองท่ีนัง่


